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La soluciéon de Grupo Seidor en entorno SAP para
empresas de la industria quimica de procesos
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PROBLEMATICA DEL SECTOR

Las empresas de la industria quimica han sufrido una serie de
cambios importantes en estos tltimos afios.Cambios provoca-
dos por el continuo crecimiento y por la necesidad de adaptarse
a una realidad cambiante y a la vez mucho mads exigente.

Seidor Quimica es la solucion de Seidor que resuelve los proble-

mas mads caracteristicos del sector:

= Falta de automatismo en la mayoria de los circuitos.

® Falta de integracion del drea logistica con la financiera.
Necesidad de integracion de la gestion de cobros en el punto
de venta en el circuito logistico-financiero.

® Falta de fiabilidad de los datos o parte de ellos obtenidos
debido a su gestion manual en gran parte de empresas.

= Falta de informacién a nivel de gestiéon: Necesidad de un sis-

tema integrado y centralizado.

DESCRIPCION Y BENEFICIOS DE LA SOLUCION
La Solucién SEIDOR QUIMICA es la solucién de Grupo Seidor
para la industria quimica, la cual soluciona las principales nece-

sidades y particularidades de este sector como son:

= Gestion y Trazabilidad de lotes.

" Produccién por Procesos.

" Gestidn de la Calidad.

= Transporte y distribucién de sustancias peligrosas.
® Informes reglamentarios y legales.

= Cilculo de precios de venta.

= Procesos de Envasado.

= Transporte en camiones cisterna.

= Fabricacidén de sustancias activas.

= Control de Capacidades.

» Evaluacién de Proveedores.

® Planificacién a mediano y largo plazo.

= Funciones de comercio exterior.

La preconfiguracion del sistema se hace de acuerdo con la

reglamentacion especifica de la industria quimica.

Nuestra experiencia en el sector y la robustez de SAP nos per-

mite realizar la implantacién en corto periodo de tiempo.

Toda esta funcionalidad correctamente integrada junto con la
experiencia de Seidor tanto en SAP como en el sector de la dis-
tribucién comercial, hace de SEIDOR QUIMICA una gran solu-

cién para las empresas del sector.

Nuestra solucién incluye los siguientes mddulos de SAP:
= FI (Finanzas).

= SD (Ventas y Distribucién).

= MM (Gestion de Materiales y Compras).

= CO (Controlling).

= PP-PI (Produccién por Procesos).

= QM (Calidad).

También, desarrollos propios para conseguir abarcar todo el

dmbito funcional de estas empresas.

El detalle de los procesos cubiertos por SEIDOR QUIMICA es el

que sigue:
AREA FINANCIERA

Gestion de terceros:

= Datos maestros generales y propios de cada sociedad.
® Integracién con compras.

® Cuenta contable asociada para proveedores y clientes.
= Amplias funcionalidades para gestién de pagos.

® Impresion directa de cheques y pagarés.

= Gestion completa IRPF.

= Multimoneda.

= Multiplicidad de informes estandar.

= Pagos automdticos y propuestas de pago on-line.

= Gestion de limite de crédito por dreas.

Gestidn de Activos Fijos:

= Jdentificacién de activo por niimero y subnimero.

® Datos maestros por cada elemento de inmovilizado.

® Integracién con compras.

= Diferentes tipos de amortizacién para un activo: fiscal, analitica...

= Completo sistema de informacién sobre activos.

Tesoreria:

® Informe de posicién y prevision de tesoreria.

* Informe de prevision con informacién de facturas y abonos
de clientes y proveedores.

® Detalle por grupo de tesorerfa y nivel para clientes y
proveedores.

= Libro de Caja.

Controlling:

= Informacién en tiempo real de la situacién de la empresa.



® Integracion de la planificacion en el sistema de ventas, de pro-
duccién y de costes del producto.

= Contabilidad de centros de coste y de beneticio.

® Integracion con la gestion de ventas y la gestién de materiales.

= Facilidades de planificacion y presupuestos.

" Transferencia del plan de horarios de trabajo a controlling.

® Recdlculos de tarifa.

= Rdpido control del cilculo de la rentabilidad.
AREA DE COMPRAS

Compras:

= Verificacion de facturas basada en el pedido de compras y con
valores propuestos.

" Determinacién automdtica de las cuentas en el proceso de
compras.

= Sistema de informacién integrado.

» Conformidad del nimero de material en todas las dreas
empresariales.

= Registros Info de proveedores y materiales.

" Documentacién de los movimientos de materiales y procesos
de compra.

= Aprovisionamiento Interno.

® Cuotas.

» Contratos Marco.

Sistema de informacién:

® El sistema de informacién de Compras proporciona informa-
cién agregada de todos los movimientos:

» Cantidad de Pedido.

= Cantidad de pedido de devolucién.

= Valor de Pedido.

» Cantidad de entrada de mercancias.

® Valor de entrada de mercancias.

= Cantidad de verificacion de facturas.

® Valor de verificacién de facturas.

Todos estos ratios se desglosan en multitud de caracteristicas:

organizacion de compras, centro, proveedor, material, etc.

Almacenes:

» Contabilizacion automatica del tratamiento del resultado del
inventario.

= Valoracion real del stock en cualquier momento.

" Nivel y valor del stock actual en cualquier momento.

= Gestion y automatizacion de almacenes.

= Radiofrecuencia.

= Cddigos de Barras.
= Almacenamiento de materiales por caracteristicas similares.

® Interfaces con sistemas externos (scanners, ...).
AREA COMERCIAL

Ventas y Distribucién:

= Automatizacién de la demanda y tratamiento de las ofertas a
clientes.

® Tratamiento de los contratos de cantidad para negocios
especiales.

= Automatizacion de la gestion del riesgo de crédito.

= Automatizacion de la gestion de envases en depdsito.

= Automatizacién de la gestion del comercio exterior.

= Acceso directo al flujo de documentos comerciales.

= Revision y tratamiento de mercancias peligrosas.

= Gestion y gastos de transporte.

® Fecha de entrega contra disponibilidad.

= Automatizacion del cdlculo del precio.

Gestion de la Produccidn:

® Basado en procesos de la industria quimica.

= Costes de produccién.

" Visién integrada de programacién, prioridades y conflictos.
= Datos de planta en tiempo real.

= Datos medidos actuales e histéricos accesibles.
» Herramientas de andlisis del rendimiento.

= Integracién con dispositivos externos.

= Produccidn discontinua o discreta.

» Gestidon del envasado.

= Gestion de lotes.

= Electronic Batch Record.

® Firma electrénica o digital.

Gestién de la Calidad:

® Validaciéon de planes de inspeccién.

= Clasificacion de lotes integrada sobre la base de las caracteristi-
cas de QM.

® Control de calidad en produccion.

= Control de calidad en entregas.

= Control de calidad en las entradas de almacén.

= IPC (Calidad durante la produccién).

= PPC (Calidad después de la produccién).

= Certificados de Calidad.

® Integracién con produccién.

= Avisos de calidad.

= Gestion de muestras.



SEIDOR

Seidor es un grupo de empresas de capital espafiol dedicado a ofrecer
soluciones integrales en el dmbito de las tecnologias de la informacién
dentro del nuevo entorno digital. Cuenta con mds de 800 profesiona-
les altamente cualificados que dan respuesta a las diferentes problemd-
ticas y requerimientos de sus clientes, de todos los tamanios y sectores,

repartidos por todo el territorio nacional.

En la actualidad Seidor dispone de oficinas propias en: A Coruna,
Barcelona, Bilbao, Granada, Madrid, Sevilla, Valencia, Vic y
Zaragoza, con lo que la cobertura geogrifica a nivel nacional estd ase-

gurada.

En el ano 2005, comenzd su expansion internacional, abriendo una ofi-
cina en Santiago de Chile (siendo ese mismo afo galardonado como
mejor VAR en el pais). En julio de 2006, inaugurd una oficina en Paris
(Francia) y, en Septiembre de 2006, firmé un acuerdo con BDO
Consulting en virtud del cual adquirié el 60% de su capital. A partir de
ese momento, comenzd a operar en la region latinoamericana
(Buenos Aires (Argentina) y México (México) a través de una nueva
compaiifa que surgié tras la operacion, Crystalis Consulting, bajo la

imagen de marca del Grupo espaiiol.

Desde la creacion del canal de venta indirecta de SAP en el afio 1997,
Seidor ha jugado un papel determinante en el mismo. Prueba de ello es
que en la actualidad cuenta con mds de 300 clientes en este dmbito y ha
recibido numerosos reconocimientos: Mejor equipo de ventas mun-
dial (2003), Mejor Partner Mundial de SAP(2003/2004), Mejor VAR de
SAP en Espaiia durante siete afios seguidos y Mejor Partner Nacional de
SAP Business One (2004/2005).

Cabe destacar, ademds, que Seidor es socio fundador de United VARs
(asociacién integrada por los VAR “s lideres a nivel mundial), ocupando

el tercer puesto del ranking internacionalmente (2005).

Gracias a la confianza depositada por todos y cada uno de nuestros
clientes, Seidor dispone de una amplia experiencia en multitud de sec-

tores y ha apostado firmemente por la iniciativa SAP All-in-one.

Grupo Seidor

Gran Via, 641 5°

C. P.: 08010 Barcelona
Tel.: 93 304 32 22

Fax: 93 317 68 18

e-mail: marketing@seidor.es
wwww.seidor.es
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SOLUCIONES SAP PARA PYMES:

mySAP" All-in-One

La experiencia adquirida por SAP a lo largo de 30 afios
ofreciendo soluciones integrales de negocio a empresas en
multitud de sectores, ha sido concentrada y convertida en un
modelo de referencia que da respuesta a las inquietudes de las
pequeiias y medianas empresas del mercado espanol. Asi, para
satisfacer la demanda de soluciones de vanguardia en gestion
empresarial para las PYMES, SAP tiene en marcha su estrategia
de negocio de Canal, adecuando la cobertura y los costes de sus

soluciones a la dimensién y estructuras de este tipo de empresas.

En la actualidad, SAP ha lanzado una nueva iniciativa para la
PYME: mySAP All-in-One. Se trata de soluciones preconfi-
guradas por nuestros Partners para hacer frente a las necesi-
dades de su sector y que pueden, simultineamente ser persona-

lizadas para adaptarse a su organizacion.

Las soluciones mySAP All-in-One tienen un rdpido proceso
de implementacién, ya que son soluciones preconfiguradas
de precio cerrado, costes predecibles que suponen un ahorro
en tiempo y costes, y son escalables, con lo que su empresa

invierte en una solucién que crecerd con su negocio.

Las soluciones SAP para la PYME han sido disenadas para crear
beneficios en entornos empresariales de cualquier dimensién.
La posibilidad de parametrizar sus médulos funcionales permite

adaptar su arquitectura a la estructura de cualquier empresa.

En definitiva, SAP es consciente de las necesidades que tie-
nen las empresas medianas y pequenas espafiolas y, tam-
bién, estd absolutamente alineada y comprometida con
éstas. De esta forma y desde hace cinco afios, SAP se ha conver-
tido en un modelo de referencia en el mercado de soluciones de
gestion para PYMES. Asi, SAP se ha orientado, organizado y for-
mado - tanto a si misma como a sus Partners -, con el tinico
objetivo de satisfacer las necesidades del mercado mads exigente

actualmente: La pequefia y mediana empresa espafola.



