
Una Solución SAP™ Business All-in-One

myPack Plastic



DESCRIPCIÓN Y 
BENEFICIOS DE 
myPACK PLASTIC
PROBLEMÁTICA DEL SECTOR

La industria de plásticos se encuentra con la problemática de tener 
que utilizar múltiples programas para las distintas áreas de la empresa 
debido a la incapacidad de integración de todas sus partes dentro de 
una única herramienta.

En ella convergen gestiones tan distintas como el diseño de nuevas 
piezas, gestión contable y financiera, las compras, la gestión comercial, 
la producción, los transportes, la gestión de calidad, la atención al 
cliente, entre otras.

LOS PUNTOS ESENCIALES A GESTIONAR EN LAS 
INDUSTRIAS DE PLÁSTICOS SON:

- Definición de piezas: Tipo de plástico, molde, cavidades, peso, 
  color, cliente, nivel de ingeniería, plano, versión, fecha.

- Clientes: Gestión de grupos de clientes, con múltiples direcciones
  de entrega.

- Presupuestos de piezas con escandallo de costes.

- Circuito completo para la Gestión Comercial.

- Gestión completa de stocks por lotes y control de niveles de 
  ingeniería.

- Gestión de preparación de pedidos, expediciones y transporte.

- Homologación y Evaluación de proveedores.

- Gestión de compras de materias primas, auxiliares y servicios.

- Gestión de calidad en compras.

- Gestión de calidad en la producción: autocontrol.

- Gestión de calidad post venta: no conformidades de clientes.

- Fabricación contra previsiones y también contra pedido.

- Control de la subcontratación y del stock cedido.

- Circuito completo de las órdenes de fabricación. Etiquetaje 
  de cajas y palets.

BENEFICIOS QUE APORTA myPACK PLASTIC

Usted, como alto responsable de una empresa del sector de 
plásticos, sabe perfectamente lo compleja que resulta la 
gestión de todos los procesos que intervienen en su negocio.

En Crystalis también lo sabemos. Por eso, como especialistas 
en la creación e implantación de soluciones tecnológicas 
sectoriales, hemos desarrollado myPACK PLASTIC. 

Una solución de gestión basada en entorno SAP, específicamente 
creada para empresas como la suya, en la que es fundamental 
asegurar el cumplimiento de todos los estándares de calidad, 
gestionar la preparación de pedidos, expediciones y transporte, 
cumplir con la homologación y evaluación de proveedores, optimizar 
las compras de materias primas, auxiliares y servicios, controlar la 
subcontratación, el stock cedido, así como el circuito completo de las 
órdenes de fabricación (etiquetaje de cajas y palets).

Y, por supuesto, facilitando la integración de los procesos logísticos y 
financieros de su compañía, mejorando la gestión de diferentes 
grupos de clientes, con múltiples direcciones de entrega, optimizando 
el acceso a la información y logrando una gran rentabilidad.

En myPACK PLASTIC los profesionales del sector encontrarán 
respuestas a todas sus necesidades. 

PROCESOS Y 
APLICACIONES
DEPARTAMENTO FINANCIERO (FI/CO)

   • Contabilidad general
   • Gestión de clientes
   • Gestión de proveedores
   • Gestión de Activos Fijos
   • Tesorería
   • Contabilidad analítica

DEPARTAMENTO DE COMPRAS (MM)

Compras de materias primas (granza, pigmentos y insertos, 
básicamente).
   • Homologación de proveedores.
   • Creación de pedidos de materia prima: se cuenta con 
      potentes herramientas para introducir las previsiones de 
      venta, mensualizarlas, calcular las necesidades de materias 
      primas para las previsiones, tener en cuenta el stock actual 
      y con todo ello elaborar un presupuesto anual de com
      pras.
   • Envío de pedidos por FAX o e-MAIL.
   • 4 Entrada de mercancías y trazabilidad: El control de la 
      trazabilidad está asegurado en la solución de principio a fin de 
      proceso mediante la asignación, en el momento de la recepción 
      de mercancías de un número de lote a cada recepción.
   •  Verificación de las facturas de compra: Si los importes y  
      condiciones de pago coinciden con las que espera el 
      sistema, se acepta la factura, en caso contrario, se bloquea 
      el pago y se genera una incidencia con el proveedor.



Compras de material auxiliar (embalajes, repuestos)
   •  Gestión de datos maestros de materiales, proveedores y tarifas.
   •  Gestión de las compras. Gestión de solicitudes de compra.
   •  Generación de documentación específica: Fax, Mail, EDI.

Otras compras:  Aquí se contemplan soluciones a medida para 
capturar compras de servicios o inversiones.

DEPARTAMENTO COMERCIAL (SD)

Gestión de los pedidos:
   •  Consulta: si se requiere documentar aquellas consultas que se  
       reciben de los clientes. Son el documento previo a la oferta.
   •  Oferta: la oferta puede ser desencadenada por una consulta del 
       cliente (documentada o no) y representa un acuerdo contrac
       tual de condiciones de precio y fechas de entrega con el cliente.
   •  Pedido: Puede generarse a partir de una oferta, o bien de 
       cualquier otro documento comercial, como por ejemplo una 
       factura anterior o un albarán

Expediciones:
   •  Parte de los pedidos entrados en el sistema.
   •  El proceso de expedición se puede realizar entrando las 
       etiquetas de cada unidad expedida o leyendo mediante disposi- 
       tivos de radiofrecuencia, los códigos de barras de cada unidad.
   •  Control de palets o envases: La solución dispone de herramien
       tas para controlar los envases, palets, u otros elementos de 
       expedición que se deben recuperar de los clientes.
   •  También se dispone de la herramienta para controlar la ubica
       ción de los elementos de expedición alquilados, como por 
       ejemplo los palets de Chep.
   •  Acuse de recibo. La solución dispone de la herramienta para  
      controlar la devolución de los albaranes firmados por el cliente.

Para la facturación:
   •  El proceso de facturación, una vez contabilizados los albaranes, 
       es prácticamente ‘apretar un botón’.
   •  La correcta configuración primero de los datos maestros, luego 
       de los pedidos, y posteriormente la captura de los datos reales 
       de la expedición lo garantizan.
   •  La creación e impresión de la factura puede ser incluso un 
       proceso automático, que se realice cada día a una hora progr
       amada.
   •  La solución dispone de herramientas para transmitir la factura al 
       cliente o bien al responsable de pago correspondiente, via fax, 
       mail o EDI.

DEPARTAMENTO DE PRODUCCIÓN

La Gestión de la Producción aborda toda la problemática relacionada 
con el entorno industrial de la empresa, por tanto aquí trataremos: 
Materiales y listas de materiales, hojas de ruta de proceso productivo, 
secciones, máquinas y personal, entidades productivas, necesidades 
de materias primas y auxiliares, ordenes de fabricación, boletines de 
trabajo, etiquetaje del producto acabado y costes de producción.

DEPARTAMENTO DE CALIDAD

En este módulo se contemplan las funcionalidades necesarias para la 
Gestión completa de la Calidad, tanto en recepción de mercancías, 
en la propia producción y en el Stock de producto acabado. Pode-
mos registrar las no conformidades con clientes y proveedores y 
gestionar las acciones correctivas acordadas.

Respuesta a 
necesidades: 

•  En myPACK PLASTIC los profesionales 
    del sector encontraran respuestas a 
    todas sus necesidades. Esta solución 
    sectorial resuelve el problema de 
    integración logística y financiera sobre 
    una de las plataformas más sólidas del 
    mercado mySAP Business Suite.

CARACTERÍSTICA BENEFICIOS

Control 
exhaustivo :

•  myPACK PLASTIC nos permitirá un 
    control exhaustivo de todos los  
    circuitos logísticos así como el control   
    económico derivado de estas activida
    des.

Compromiso y 
experiencia: 

•  Toda esta funcionalidad correctamente 
    integrada junto con la experiencia de 
    Crystalis tanto en SAP como en el
    sector, hace de myPACK PLASTIC una 
    gran solución para estas empresas.



Crystalis Consulting

Crystalis Consulting es un grupo de empresas que se especializa 
en brindar servicios de consultoría en procesos de negocios y en 
tecnología de información sobre plataformas SAP.

Nuestros servicios tienen como objetivo dar asesoría y apoyo 
tecnológico a las empresas en crecimiento y los ejecutivos que las 
dirigen, ofreciendo soluciones que potencien su negocio. Conta-
mos con un amplio conocimiento en la implementación de 
sistemas integrados y rediseño de procesos.

Desde la creación del canal de venta indirecta de SAP, Crystalis se 
ha convertido en un modelo de referencia para el mercado de 
soluciones de gestión, y hemos sido distinguidos por dos años 
consecutivos con el premio “SAP Partner Award” como reconoci-
miento a la calidad de nuestros servicios. 

Salguero 2745 Piso 3
(C1425DEL) - Ciudad Autónoma de Buenos Aires
Tel: + 54 (11) 52 52 00 00
Fax: +54 (11) 48 03 91 80
informacion@crystalisconsulting.com
www.crystalisconsulting.com

Argentina - Brasil - Chile - Costa Rica - Guatemala - Perú - México

SOLUCIONES SAP PARA PYMES

SAP All-in-One

Las empresas en crecimiento necesitan herramientas que les 
ayuden a optimizar sus operaciones, aumentar su eficiencia y 
reducir sus costos operativos.

Consciente de esto, SAP ha puesto a su disposición la posibilidad 
de acceder en una sola aplicación tecnológica a los beneficios y 
ventajas de las soluciones  SAP All-in-One.

Estas soluciones integrales de negocio le permiten a las industrias 
generar nuevo valor empresarial, aumentar sus ingresos mediante 
oportunidades de negocio adicionales, y lograr niveles más 
elevados de innovación.  Asi mismo, mejoran la efectividad de las 
ventas, de las campañas de mercadeo, y refuerzan la visibilidad de la 
cadena de suministro y la capacidad de respuesta de los clientes, 
para anticiparse mejor a las necesidades del mercado.

Las soluciones SAP All-in-One tienen un rápido proceso de 
implementación, ya que son soluciones especialmente configuradas 
para cada industria, de precio cerrado y costos predecibles, que 
suponen un ahorro en tiempo y costos, y son escalables; con lo 
que su empresa invierte en una solución que crecerá con su 
negocio.


